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aber de alguien, hablo de

gente de la calle no de famo-

S0S, que de eso ya se OCu-

pan algunos diarios, su edad,
su estado civil, su situacion laboral,
dénde vive y hasta lo que gana (esto
para algunos seria el despiporre), era
un juego social divertido. Yo he visto
“jugar” al cotilleo con didlogos como el
que esbozo:

-“¢Qué edad puede tener Paco?”

-“Pues veras, mi padre, que murié
hace 2 afios, ya me dijo que él vivié la
apertura de su Farmacia, siendo am-
bos casi de la misma promocion, asi
que si mi padre nacié en 1953 calcu-
la...”.

En mi caso, aunque mi publico que
tanto me quiere, crea saber mucho de
mi, las apariencias engafian, y con
ello me estoy refiriendo a mi persona
como farmacéutico, porque si estan
pensando en la edad, ya Facebook se
encarga de recordar el dia en que se
me debe felicitar por mi cumpleanos.

Pero en relacién a ello, y vuelvo a la
edad, se puede ser un viejo boticario
0 un boticario viejo. Se puede ser, por
cambiar de profesiéon u oficio, un mé-
dico viejo o un viejo médico. También
un viejo escritor o un escritor viejo.

Inicio asi mi diario de hoy porque
son muchos, de los que me leen, que
tienen el “detalle” de enviarme sus
opiniones en las que aprecio, a ojo de
buen cubero, que va ganando el gru-
po de comunicantes que ven en mi un
obsoleto farmacéutico ricachén o bien
un boticario anclado, por exagerar, en
el mortero y el pistilo.

Mi permanente defensa de un de-
terminado y personal modelo de far-
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macia no tiene nada que ver con la
edad ni con la antigledad de mi boti-
ca, pues igual que detesto a los “don-
hilariones”, defiendo, y por ahi van mis
tiros de siempre, a aquellos primeros
boticarios que lucharon por distinguir-
se del gremio de los drogueros, cere-
ros y demas parientes y afectos con
la creacion de Colegios en los que se
impartian docencias para obtener el
“titulo” de farmacéutico (esta pincela-
da tan rustica de la Historia de la Far-
macia deben completarla mis lectores
consultando a mis amigos y compane-
ros Gonzélez Lara y Antonio Carrillo).

Pero también a su vez disiento del
modelo que estan creando las nue-
vas hornadas de jovenes companeros
que, amparados en dos argumentos,
cuales son las nuevas tecnologias vy el
descenso de sus ingresos dinerarios,
que yo también sufro, estan tirando
por tierra la imagen de un universitario
que cada vez mas esta siendo consi-
derado un comerciante por la socie-
dad.

Para mi no es de recibo leer que
se ha constituido una nueva red de
farmacias premium de la que dice
su portavoz que “no es un grupo de
compras, sino un sello de venta y de
calidad frente a la competencia. Es un
simil a la guia Michelin que busca
a las farmacias que quieran tener
productos exclusivos”. ;Coémo se
les queda el cuerpo, jévenes y vigjos
boticarios?

¢Por qué derroteros, determina-
dos grupos de farmacéuticos y no
solo los muy jovenes, estan llevando
a la profesion? Derroteros que la ale-
jan de los conceptos con los que yo

sali dignamente de mi facultad como
universitario.

Por ello, y al hilo de lo escrito al prin-
cipio, quiero hoy dar un dato intimo y
sin que sirva de precedente, sobre mi
situacion econémica, que es, como se
dice en mi tierra, la de “tieso total y per-
manente”. Y ahi va la informacion: Servi-
dor de ustedes canceld la hipoteca, que
hubo de levantar para comprar el local
de mi Farmacia, hace muy pocos anos,
y aln no he podido pasarme al pronto
pago con mi almacén de distribucion.

Confesado pues, ¢alguien puede
creer que no sé, y sigo sabiendo, lo
que son carencias econémicas y per-
manentes (insisto en la palabra) estre-
checes? jPues claro que si!

Aun asi, no voy de héroe y que
cada uno haga lo que le pete, la Unica
estrella Michelin que llevo en mi cora-
z6n me la ha concedido el firmamento
celestial de mis pacientes cuando me
siguen diciendo: “Don Olegario, mire-
le esta erupcion a mi nifio que me fio
mas de usted que de nadie”.

¢ El precio?: Amén de constantes
apreturas, oir siempre la cantinela,
incluida la mi familia, sobre que servi-
dor no “sabe” ganar dinero. ¢La ga-
nancia?: La dignidad de una profesiéon
que se esta, en este sentido, cayen-
do a cachos, porque dignidad signifi-
ca respeto y estima que una persona
tiene de si misma y merece que se lo
tengan las demas personas.

Aunque pensandolo bien, igual
me da el avenate vendo mi botica
y compro acciones de Ferran Adria
para que asi, y con toda propiedad,
pueda presumir de que estoy en la
guia Michelin.



Las campanas son voces navidenas que nos transmiten r e
mensajes de felicidad, sus repigues son bienvenidos en QQ/
miles de hogares y en lejanos rincones. 9

En Acofar queremos que vuestra voz se oiga mas que
nunca y que los repiques de esta campana lleguen a todos
los hogares de vuestros clientes.
iregala ACOFAR!

Campana
decorativa

acofarma

mas presentes que nunca
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